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财经播报为农业生产下好“先手棋”

保春耕护粮安 农资企业在行动
当前，全国从南到北陆续进入春季农业生产的

大忙时节。近日，国家发改委等 14部门印发通知部
署做好2023年春耕化肥保供稳价工作，要求各地方、
有关企业和相关单位从化肥产供储销等多方面入
手，综合采取措施，确保春耕期间化肥市场稳定。记
者了解到，目前，农资企业和流通环节分别发挥各自
优势，全力以赴保障春耕农资供应，加大备肥力度，
帮助种植户用好肥。

作为粮食的“粮食”，化肥供应充足和价格稳定
是国家粮食安全的重要保障。尿素稳则化肥稳，化
肥稳则农资稳，农资稳则农民稳。国家化肥商业储
备政策的实施、尿素期货的上市和“商储无忧”项目
的推出，为国家粮食安全战略提供了有力保障。

确保粮食安全“开门稳”春耕备肥提前启动

1 月 30 日，中农控股召开了春耕保供稳价工作
启动动员大会。“春耕保供工作组专班要细化分工，
全面掌握货源、物流、资金、储备、行情、价格等重点
环节的情况，密切关注库存，确保农资供应量足价
稳。”中农控股相关负责人在会上说。

为保障春耕生产的化肥供应，中化化肥下属生
产企业开足马力维持高负荷生产，确保足量产品投
入市场。在中化山东肥业生产车间内，机器轰鸣、人
员忙碌。包装线上，一袋袋复合肥顺着生产线被机
械臂码成方正的五花垛，整齐地堆放在仓库里。据
了解，春节期间，中化山东肥业累计生产合格产品
1.5万吨，完成春耕用肥储备近5万吨。

同样，在产粮大省河南，为迎春耕春灌高峰，农
资企业也在开足马力为粮食造“口粮”。

心连心集团是河南省最大的化肥生产基地，每
天尿素和复合肥生产量基本能够满足 100万亩耕地
的追肥需求。春节期间，心连心集团“火力全开”满
负荷生产。麦田春季管理主要是追肥，视小麦长势，
尿素用量一般在每亩7.5—10公斤。如此算来，心连
心集团每天生产的尿素可“喂饱”60万亩麦田。

同样，在河南安阳，万庄新肥科技有限公司（简
称万庄新肥）春节期间也没停歇。“从时间上看，今年
的保春耕比往年要来得更早一些。目前正值春季追
肥期，我们复合肥的生产供应量和发货量较去年同
期增加了 20%—30%。”万庄新肥总经理韩成林告诉
记者，今年生产相较往年提前开工，春节期间工人们
也在加班加点忙生产。

“目前，我们每天的复合肥产量1700吨，能满足4
万余亩小麦追肥。”韩成林表示，在国家淡季化肥储备
上，公司也积极参与，目前已完成了既定的淡储量。

河北省农资集团作为河北省供销社直属企业，
从去年年底就开始为 2023 年的全省春耕保供做准
备，公司第一时间成立春耕农资保供专班。

“春耕农资保供专班由主要一把手担任负责人，
统筹安排农资商品的资金、采购、物流、销售等工作，
确保农资供应量足、价稳、质优。”河北省农资集团副
总经理赵利强告诉期货日报记者，公司与省农发行、
省农行、省工行等银行达成协议，取得授信额度
33.12 亿元，为春耕农资储备提供了充足的资金保
障。此外，公司也积极与云天化集团、贵州磷化集
团、阳煤正元集团、新安化工等国内大型资源厂家联
系对接，组织落实货源，协调相关铁路和公路运输，
确保春耕农资商品运输畅通。截至目前，公司储备
化肥、农药等农资数量已超过上年同期。

“下一步，我们将密切关注农资库存变化，及时
补充货源，并通过就厂直拨、商品直供、送货下乡等
方式降低农资成本，以最优惠的价格确保农资供
应。”赵利强说。

在西南地区，作为服务“三农”的主力军，四川农
资化肥有限责任公司（简称川农化肥）也积极做好农
资调运工作，确保承担的储备品种数量充足、价格稳
定、质量优良，为春耕生产保驾护航。

“公司通过定期研判市场形势，了解化肥市场供

求及价格变动情况。通过积极组织农资货源，最大
限度保证供应；通过实时监测工作进展，加强过程管
理；通过套期保值，进行切实有效的风险对冲，让公
司在保供稳价中更有底气。”川农化肥氮肥事业部经
理张砚说。

助力跨区用肥 期货发挥资源配置功能

物流通，春耕顺。物流环节是春耕物资走向田
间地头的关键一环，是打通“最后一公里”的关键所
在。作为大宗商品，化肥需要强大的运力。很多农
户习惯在临近用肥时购买，极易引发运力紧张，导致
局部供应不足和价格波动。为此，农资企业未雨绸
缪，抓住物流这个“牛鼻子”，全力保证春耕物资运输
通畅。

记者了解到，为确保农用钾肥第一时间到达农
民手中，中化化肥钾肥团队有序开展物流准备工作，
安排人员在春节期间值班，协调多种物流方式，协助
基层农资经销商卸货、搬运，提高运输效率，今年1月
共筹备2万余吨农用钾肥。

在万庄新肥，目前是 24 小时装车。“运输上，我
们多措并举保障物流畅通，确保肥料生产出来后能
够被快速送达田间地头，及时到村到店到户。”韩成
林说。

作为市场中端，贸易环节更是将加大运力作为
春耕保供工作的重中之重。

“每年趁着春节假期，我们都会加大调运力度，
通过多种发运方式保障农业生产所需。”安徽辉隆农
资集团股份有限公司相关负责人刘杰介绍，通过船
运将数万吨的山东尿素发往安徽各个码头，通过火
车以及汽车抢时间、抢发运将外省高性价比化肥发
到安徽。

刘杰告诉期货日报记者，结合往年经验，一旦物
流不畅就会造成局部地区的供需错配，导致市场价
格产生较大起伏，出现上游工厂卖不掉货、下游百姓
买不着货的情况。目前来看，今年物流总体畅通及
时。由于近年来春耕生产表现出高效集中的特点，
周期缩短，且化肥行情波动大，畅通高效的物流有利
于市场价格的稳定。

记者了解到，随着疫情过去，国内物流全面恢
复，2023年春节期间农肥调运形势整体较好。

“往年从山西汽运将化肥发往安徽的时间周期
为3—4天，今年基本能做到隔日达，大大提升了农业
施肥作业、趁雨追肥的时效性，而且直发到田间地头
也减少了中间费用，降低了成本。”刘杰说。

值得一提的是，除了农资跨区调运运力增加外，
期货市场也在积极赋能。记者了解到，尿素期货上
市以来运行平稳，通过尿素交割、仓单业务为产业在
货源调运、交割、仓单串换上提供了更多的服务和支
持。尤其是疫情期间，期货市场交割体系的稳健运
转，有力地保障了交割区域的用肥供应，切实发挥了
资源配置功能，对稳定粮食生产起到了积极作用。

“对于准备交割的‘淡储’尿素，企业可以注册仓
单，进行仓单质押，从而缓解承储企业的资金压力，
提高企业的资金使用效率。在了结持仓时，企业还
可以根据自身情况，选择对冲平仓或者交割。”业内
人士称。

记者了解到，自2020年1月首次交割以来，尿素
期货已有 32 个月份顺利完成交割，累计交割尿素
79.8万吨。

近年来，郑商所持续优化尿素交割服务。去年，
在河南、河北、山东、安徽四省的基础上，扩展尿素期
货交割区域至江苏、湖北两省，调整并增设尿素交割
库 7家，发挥期货交割体系“压舱石”作用，助力行业
保供稳价。截至目前，尿素期货交割厂库增至20家，
库容增至60.6万吨，同时仓库增至11家，最低保障库
容超过22万吨。

在张砚看来，交割范围的进一步扩大，将全国的
尿素货源统一整合，通过交割和仓单业务能够有效
地对尿素货源和用肥需求进行重新分配，打破传统
贸易的局限，更好地发挥尿素期货服务保供稳价、服

务尿素产业稳定发展的作用。

服务保供稳价大局“商储无忧”规模不断壮大

采访中，记者了解到，尿素期货的上市让承储企
业更有底气。面对春耕备耕，尿素期货市场参与主
体积极行动起来，做好保供稳价工作，帮助产业企业
对冲市场风险。

“尿素市场近些年发生了一些新的变化。受外
围环境变化、市场波动大等因素影响，采购和流通环
节风险加大，下游客户对风险规避、交易安全、效率
提升等更加重视。”益通数科科技股份有限公司（简
称益通数科）总经理徐爽表示，针对这些变化，益通
数科积极采取应对措施，并利用期货、期权等场内、
场外工具进行风险管理。

据徐爽介绍，益通数科早在 2022 年秋季就积极
准备、提前谋划，采取点价交易等期现业务模式，控
制采购成本，有效保障春耕货源的供应。

“在各地市场进入冬储备肥旺季后，复合肥工厂
虽然有大量的原料采购需求，但是尿素市场价格长
期波动较大，部分复合肥企业成本出现倒挂，造成生
产难以平稳运行的情况。益通数科积极与下游客户
沟通，利用期货工具采取点价交易等方式，帮助客户
锁定原料采购成本，并利用现货市场优势，确保按时
按量交付，保证复合肥工厂的稳定生产，保障春耕用
肥的投放。”徐爽称。

记者了解到，目前，益通数科为东北、河南、山东
等多个地区冬储市场积极筹备和撮合尿素等原料，
有效保障了春耕用肥的供应。

事实上，尿素期货上市以来，功能逐步得到市场
认可。“尿素期货上市给产业企业提供了规避风险的
新工具。在尿素期货上市前，为保证春耕用肥，企业
面临着巨大的价格波动风险；尿素期货上市后，给产
业企业提供了规避风险的工具。企业可以结合期货
市场运行态势，积极利用期货工具，降低采购量与出
库量较大时对现货市场的影响，在春耕用肥季节保
证供应，避免尿素价格大幅波动。”张砚说。

以尿素期货为例，产业企业通过参与郑商所“商
储无忧”项目试点，对冲了春耕备肥的价格波动风险，
为春耕备肥提供了稳定的货源。与此同时，随着尿素
产业企业参与期货市场的深度和广度不断拓展，基差
贸易作为新的贸易方式也被市场主体所接受。

“川农化肥通过基差贸易方式，与上下游客户紧
密协同。通过期货市场规避风险，帮助上游客户锁
定利润，助力下游客户锁定货源，实现了真正共赢。”
张砚称。

值得一提的是，“商储无忧”如今被越来越多的
农资企业所熟知和关注。“商储无忧试点已开展3年，
试点项目数量从 5 个增至 12 个，单个试点项目最高
支持金额从 50 万元增加到 100 万元，试点项目的区
域也随着尿素期货交割区域的扩展而延伸到湖北和
江苏。项目的影响力越来越大，项目的规划实施也
越来越贴近承储企业的实际情况，践行了金融服务
实体的宗旨。”冠通期货研究咨询部经理王静表示，
与此同时，产业内越来越多的企业也想要了解怎么
利用尿素期货、什么是“商储无忧”。

采访中记者了解到，河北农资集团去年 10月成
为“商储无忧”项目试点企业，该项目为公司规避库
存贬值风险提供了有力抓手，同时也降低了公司风
险管理成本。

“‘商储无忧’的开展，降低了储备难度，增强了
企业的承储信心。逐年增大的补贴力度，也帮助企
业降低了储备成本，企业能够按质按量完成储备任
务。”刘杰说。

“‘商储无忧’如何解忧？通过尿素期货工具，鼓
励尿素企业积极参与国家化肥商业储备，化解承储企
业的库存贬值风险。”在王静看来，让想参与淡储又担
心价格风险的企业“敢储”，让“敢储”的企业“储”得更
好，这正是期货市场风险管理功能的体现。相信随着
尿素期货功能的发挥，参储企业越来越多，承储数量
越来越大，国家粮食安全也将更有保障。

■ 资深记者 韩乐

2022年上半年，境外有色金属期货剧烈波动，镍
期货出现极端行情。境内期货经营机构利用专业优
势，通过基差交易、代采代销等多种模式，助力镍产
业平稳应对境外输入性风险，有效提升了镍产业链、
供应链韧性和安全水平。

金川集团作为国内最大的镍冶炼生产企业，年
度镍产量位居全球第五。2022 年以来，镍价大幅冲
高回落，下游贸易商和生产企业观望情绪浓厚，导致
金川集团电解镍库存迅速上升，面临库存积压、贬值
的风险。

A公司是一家镍贸易企业，2022年，因镍价内外
倒挂严重，A公司国外采购难，陷入库存不足的困境。

海证期货风险管理子公司上海海证风险管理有
限公司（简称上海海证），通过“基差点价+期货套保+
远期订单”代采模式，有效解决上游冶炼企业和下游
贸易公司的难题，用期货工具疏通了镍产业链的堵
点、卡点，取得了良好效果。

上海海证总经理蒋海辉告诉期货日报记者，为
了缓解金川集团的库存压力，公司通过“基差点价采
购+期货套保”的服务模式，为金川集团搭建了“厂库
外蓄水池”，缓解了企业库存压力并帮助企业回笼了

现金流。
2022 年 1 月 11 日，在电解镍期现价差下调至

4500元/吨时，上海海证从金川集团点价采购15吨现
货电解镍，同时在期货端进行套保操作。电解镍现
货采购单价163910元/吨，期货空单开仓均价159420
元/吨，建仓基差为4490元/吨。

2022年1月18日，电解镍价格暂缓上涨，部分下
游终端常规性采购备货，上海海证在等待电解镍基
差扩大的同时积极拓展下游产业贸易商，于2022年1
月18日向A公司销售电解镍15吨，并同时在期货端
进行空头平仓操作。当时，电解镍现货销售单价为
168700元/吨，期货空单平仓均价162822元/吨，平仓
时期现基差为 5878 元/吨，上海海证由此盈利 1388
元/吨。

蒋海辉表示，在境外极端行情冲击下，上海海证
通过“基差点价+期货套保+远期订单”代采模式，为
贸易企业降低采购成本，用期货工具帮助企业实现
了保供稳价。

2022年 3月，A公司为 5月下游企业订单采购备
货，但境外突发极端行情，使 A 公司无法进口，被迫
转为境内采购，但面临货源不稳定及后期价格下跌
的风险。

上海海证为A公司5月下游企业订单备货采购，

并协定在 5月底之前，由A公司选择任意一天，按照
当日的交割月合约期货价格+升贴水作为最终结算
价。上海海证在密切跟踪电解镍基差走势后，于3月
23日采购了 30吨金川电解镍，同时在期货端进行套
保操作。最终电解镍现货采购单价210050元/吨，期
货分批套保将开仓均价锁定在212050元/吨，建仓基
差为-2000元/吨。

2022年 5月 17日，电解镍价格冲高回落至 20万
元/吨附近，A公司选择提前点价。同日，上海海证通
过基差点价向 A公司销售电解镍 30吨，并在期货端
同步进行空头平仓操作。最终电解镍现货销售单价
为199800元/吨，期货空单平仓均价193900元/吨，平
仓时期现基差为 5900 元/吨，上海海证盈利 7900
元/吨。

最终，A公司原计划在3月23日提前备货采购价
格210050元/吨，降低至5月17日从上海海证采购的
单价199800元/吨，备货采购成本明显降低。

蒋海辉表示，通过“基差点价+期货套保+远期订
单”代采模式，风险管理公司有效串联了上游冶炼企
业和下游贸易公司，为上游解决销售难题，缓解库存
压力，同时助下游实现保供稳价。得益于对基差的
专业研究，风险管理公司也从中获得了利润，实现了
上游冶炼企业、期货公司、下游贸易公司三方共赢。

期现结合助企业应对镍市场风险
■ 首席记者 曲德辉

“期货经营机构服务实体经济典型案例（2022）”系列报道之五

上海1月人民币贷款
增加2063亿元

本报讯 中国人民银行上海总部发布 2023 年 1 月上海
货币信贷运行情况报告。数据显示，1 月上海人民币贷款
增加2063亿元，同比多增17亿元。

分部门看，住户部门贷款增加28亿元，其中，短期贷款
减少21亿元，中长期贷款增加49亿元；企（事）业单位贷款
增加 1969亿元，其中，短期贷款增加 993亿元，中长期贷款
增加1381亿元；非银行业金融机构贷款增加19亿元。1月
末，外币贷款余额952亿美元，同比下降23%。当月外币贷
款减少2亿美元，同比多减20亿美元。 （鲍仁）

长江流域今年油菜长势旺
农民信心足

据新华社电 这几天，湖南省常德市鼎城区十美堂镇紫
流村油菜种植大户杨建军带着工人们一直在田里忙着开沟
沥水。还有不到20天，紫流村就会变成一片花海。

眼下，我国南方春耕已拉开序幕。记者在长江流域的
湖南、江西、贵州等油菜主产区了解到，农民不仅对丰收充
满信心，更对油菜全产业链带来的美好生活满怀憧憬。

“现在正是抽薹期，今年油菜长势旺，比前几年都好。”
杨建军告诉记者，这些年，自己先后种植过10多个品种，油
菜籽亩产从以前的不到 200斤增加到去年的 350斤。这一
季，他又选择了“华油杂50”“春云2号”等新品种，预计亩产
能达380斤，每百斤出油还能提高4斤。

走进江西省丰城市丽村镇千亩油菜核心区，田地里一
片生机勃勃。今年，丰城市油菜面积达 25万亩，农业部门
免费为农户提供种子和肥料，推广合理密植等技术。“我们
以油菜亩均成本 400 元、亩产油菜籽 400 斤、亩纯收益 500
元为目标，力争25万亩油菜全部丰收。”丰城市农业农村局
现代农业技术服务中心副主任聂欣说。

在贵州省石阡县本庄镇葛闪渡村，本庄镇农业服务中
心工作人员吴成扬和同事们长期驻村，在育苗、移栽等环节
为农户提供技术指导。村民付阳华说，今年种植的50亩油
菜生长非常顺利，预计一季毛收入能接近5万元。

据了解，湖南省在去年完成油菜扩面 100 万亩的基础
上，正朝着2500万亩的目标积极迈进。贵州省自2020年以
来油菜面积已实现“三连增”，今年将达到 837万亩。江西
省 2022 年冬种油菜面积 886.9 万亩，力争到 2025 年达到
1000万亩。

“油菜全身是宝！开花能赏玩，结籽能榨油，榨完油后
精加工的菜饼、皂角能做肥料。”江西宝嘉生物发展有限公
司技术中心常务副总经理黄学校高兴地对记者说。

宝嘉生物公司对油菜籽深加工“上了瘾”。油菜籽精加
工后产生菜饼、菜粕、菜蛋白、有机肥料等，菜饼通过萃取工
艺精加工后的菜粕可以作为专用肥料进行售卖；产生的皂角
进行深加工制成有机肥料远销欧洲，去年销量达1.13万吨。

据了解，该公司投资 2000 万元组建技术中心，与华南
农业大学、江西农业大学等科研院校开展产学研合作，发展
油菜籽精深加工，获得菜籽油加工用萃取装置、超微过滤设
备等3项专利技术。高品质菜籽油的年加工能力达3万吨，
并打造了自己的菜籽油品牌。

俄副总理：俄能源行业
2022年表现总体稳定

据新华社电 俄罗斯副总理诺瓦克 13 日在俄《能源政
策》杂志上撰文说，过去一年，俄能源行业面临前所未有的
外部挑战，包括西方公司拒绝参与俄能源项目、对俄能源供
应施加限制、禁止向俄出口设备和技术等，但俄罗斯积极应
对挑战，能源行业表现稳定。

诺瓦克说，俄能源企业近年来发展所奠定的坚实基础
使其能够有效减轻西方制裁影响，并在全球能源市场发生
变化的情况下继续发展。

据诺瓦克介绍，2022年俄石油产量为 5.352亿吨，比上
年增长2%；出口量增长7.6%，达2.42亿吨。

诺瓦克强调，在国际原油价格剧烈波动背景下，2022
年俄国内石油产品供应稳定，“目前汽油价格是欧洲国家汽
油均价的一半”。

为应对西方对俄海运石油产品实施的价格限制，诺瓦
克表示，俄罗斯正在寻找新的市场，预计今年将把超过80%
的石油和 75%的石油产品运往友好国家。他同时认为，西
方制裁导致能源市场波动，对发起制裁的国家造成反噬。

诺瓦克介绍，2022 年俄天然气出口量为 1844 亿立方
米，较 2021年减少 25.1%。“出口量减少主要是因为欧洲国
家拒绝购买俄天然气，以及‘北溪-1’和‘北溪-2’天然气管
道遭到破坏。”

诺瓦克强调，2023年俄能源政策优先方向是为国内市
场提供可负担的能源资源、满足国内消费需要，同时保持并
扩大出口。
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